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Dle Friseursalonkette diirfte auch wahrend
konjunkturell schwacher Zeiten gut abschneiden

Die Essanelle Hair Group legte einen lupen-
reinen Turn-around hin. 2005 schrieb die Fri-
seursalonkette noch rote Zahlen, 2007 erziel-
te sie bereits einen stattlichen Nettogewinn
von € 4.6 Mio. Fiir 2008 stellte Vorstands-
chef Achim Mansen ein Umsatzplus von
mehr als 5 % und ein Wachstum des Vor-
stetergewinns um rund 10 % in Aussicht.

ssanelle will in Zukunft jahrlich bis zu

€ 6 Mio. in den Ausbau des Filialnetzes
investieren und auerdem € 2 Mio. pro Jahr
in die Renovierung bestehender Salons ste-
cken. Der von Essanelle erwirtschaftete
Salonumsatz betragt € 200000 pro Jahr.
Der durchschnittliche Jahreserlés von Ein-
zelfriseuren liegt Schitzungen zufolge hin-
gegen nur bei € 70000 bis € 80000. Ein
weiterer Wettbewerbsvorteil gegeniiber
Einzelfriseuren ist die Markenstrategie. Mit
finf unterschiedlichen Salonkonzepten
spricht Essanelle mehrere Zielgruppen an.

Relaunch der Kernmarke

Der Umsatz der Kernmarke ,Essanelle lhr
Friseur” verringerte sich in den ersten neun
Monaten 2008 um 3 % auf € 49 Mio. Des-
halb startete im November 2008 ein
Marken-Relaunch. Die Luxusmarke ,Jiirgen
Trondle by Essanelle” verbuchte nach neun
Monaten einen Umsatzriickgang um 6.1 %
auf € 3.1 Mio. Die auf trend- und preisbe-
wusste Kunden fokussierten Konzepte
»Super Cut’, ,Hair Express” und ,Top Ten”
steigerten ihre Erlése gemeinsam um
18.7 % auf € 39.4 Mio. Mit einer Umsatz-
steigerung um 18.2 % auf € 4.3 Mio. liefen
auch die Beauty Hair Shops gut.
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Insgesamt wuchsen die Erlose in den
ersten neun Monaten 2008 auf € 95.8
(90.7) Mio. Der Vorsteuergewinn verharr-
te jedoch durch gestiegene Kosten auf
dem Niveau des Vorjahreszeitraums von
€ 3.8 Mio. Der Gewinn je Aktie verrin-
gerte sich wegen eines gestiegenen
Steueraufwands auf € 0.45 (0.50).

Produktverkauf bietet Potenzial

In den Beauty Hair Shops werden hochwer-
tige Marken-Haarpflegeprodukte verkauft,
die ansonsten nur in Friseursalons erhiltlich
sind. Der Umsatzanteil lag in den ersten
neun Monaten 2008 bei 16.2 % und damit
deutlich Gber dem geschitzten Branchen-
durchschnitt von 7 % bis 8 %. Kiinftig will
Essanelle den Praduktverkauf sowohl in den
Salons als auch in den Beauty Hair Shops
ausweiten. Laut Vorstandschef Achim Man-
sen bietet sich hier ein groRes Potenzial, da
bislang 90 % der Friseurkunden nie oder
nur gelegentlich eine Produktempfehlung
bekommen. Generell lassen sich mit Fri-

EAZIT

Trotz der Wirtschaftsflaute diirften viele Men-
schen in Deutschland nicht am Friseurbesuch
sparen. Daher kann das Management der
Essanelle Hair Group AG verhaltnismaBig
gelassen in die Zukunft blicken. Im laufenden
Jahr ist bei der Friseursalonkette eine Gewinn-
steigerung auf € 0.88 je Aktie maglich.
Daraus errechnet sich ein KGV 2009(e) von
7.5. Fiir Anleger diirfte die voraussichtliche
Dividende von € 0.50 je Aktie fiir 2008 inte-
ressant sein. MM

Zum Haare schneiden spricht der Essanelle-
Konzern fiinf verschiedene Zielgruppen an.

seurprodukten ppige Margen erzielen.
Obendrein diirften diese Renditen bei
Essanelle auf Grund der Finkaufsmacht ho-
her ausfallen als bei Einzelfriseuren.

Kein Squeeze-out geplant

Rund 90 % der Essanelle-Aktien hilt die
Saxonia Holding, die der Friseursalonkette
Klier gehort. Klier will nicht in das operati-
ve Geschdft und die Verwaltung von
Essanelle eingreifen. Auch in Zukunft sol-
len Essanelle und Klier als eigenstindige
Unternehmen operieren, dhnlich wie die
Vertriebslinien Media Markt und Saturn
unter dem Dach des Metro-Konzerns.
Auch beabsichtigt Klier nicht, die Be-
teiligung an Essanelle auf 95 % aufzusto-
cken, um anschliefend einen Squeeze-out
durchzufiihren. Martin Miinzenmayer
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Kurs am 21.01.2009: € 6.60 (Xetra), 9.80 H / 6.10 T 700

Aktiondire: Saxonia Holding-Verwaltungsgesellschaft mbH 89.77 %, 650

Ennismore Fund Management Limited 5.3 %, eigene Aktien 1.31 %, il
Streubesitz 3.62 % - e
Kennzahlen 9M 2008 9M 2007 B[t & 0o s
Umsatz 95.8 Mio. 90.7 Mio. il !i i l" o j j
EBIT 4.2 Mio. 4.3 Mio. o Pkl
Periodeniiberschuss 2.1 Mio. 23 Mio, - ol T
Ergebms Jje Aktie 045 0.50

EK-Quote 53.4% 505 % kungen.

122 X Nebenwerte-Journal 2/2008

790 Kurse 26.01.2009

Der geringe Streubesitz verhinderte bisher heftige Kursschwan-

Charts: Tai-Pan; Foto: Essanelle Hair Group AG



