
Essanelle Hair Group AG legt endgültige Quartalszahlen vor

Umsatz steigt um 1,9 Prozent auf 27,6 Mio. Euro

Ertragskennzahlen auf Vorjahresniveau

Düsseldorf, 24. Mai 2006 – Im ersten Quartal des laufenden Geschäftsjahres konnte die Essanelle Hair Group AG ihren Umsatz um 1,9 Prozent von 27,1 Mio. Euro auf 27,6 Mio. Euro steigern. Bei den einzelnen Konzepten konnte HairExpress die Erlöse um 6% von 3,3 Mio. Euro auf 3,5 Mio. Euro erhöhen. Ebenfalls zulegen konnte Super Cut mit einem Umsatzzuwachs auf 4,5 Mio. Euro nach 4,4 Mio. Euro im Vorjahr. Das neu eingeführte Konzept TOP TEN erwirtschaftete im Berichtszeitraum Erlöse in Höhe von 0,3 Mio. Euro. Die Umsätze bei essanelle – Ihr Friseur gingen leicht von 17,2 Mio. Euro auf 16,9 Mio. Euro zurück. Die Salons von Jürgen Trödle erwirtschafteten Umsätze in Höhe von 1,2 Mio. Euro nach 1,3 Mio. Euro im Vorjahr. In den Beauty Hair Shops, die den Verkauf friseurexklusiver Produkte betreiben, legten die Erlöse um rund 43% von 0,7 Mio. Euro auf 1,0 Mio. Euro zu. Insgesamt wurden im ersten Quartal 2006 sieben neue Salons eröffnet – vor allem in den Konzepten TOP TEN und HairExpress. 

Die Ertragszahlen lagen in den ersten drei Monaten 2006 leicht über den Erwartungen. Das EBITDA lag bei 1,8 Mio. Euro und damit leicht über dem ersten Quartal 2005 mit 1,7 Mio. Euro. Beim EBIT konnte mit 0,7 Mio. Euro das Vorjahresergebnis erreicht werden. Das Vorsteuerergebnis belief sich auf 0,5 Mio. Euro (Q1/2005: 0,5 Mio. Euro). Das Ergebnis je Aktie blieb ebenfalls konstant bei 0,07 Euro.

Uwe Grimminger, Vorstandsvorsitzender des Unternehmens: „Wir freuen uns über den guten Start ins neue Jahr. Die positive Entwicklung sollte sich im Jahresverlauf weiter fortsetzen und vor allem die Umsatzentwicklung weiter anziehen. Dazu werden wir in diesem Jahr rund 50 neue Salons eröffnen. Gerade bei den Konzepten Super Cut und TOP TEN sehen wir noch erhebliche Potenziale.“  

Für das laufende Geschäftsjahr rechnet die Essanelle Hair Group mit einem Umsatzwachstum zwischen 5-10% und einem Vorsteuerertrag mindestens auf Vorjahresniveau. Die Wachstumsstrategie soll dabei weiter vorangetrieben werden.
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