
 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

Essanelle Hair Group AG legt Zahlen zum dritten Qua rtal vor 
 

Weitere Zuwächse bei Umsatz und Ertrag 
 

Umsatzdynamik nimmt zu 
 

 

 

Düsseldorf, 17.11.2006 – Im dritten Quartal des laufenden Geschäftsjahres konnte die 
Essanelle Hair Group ihre Umsätze weiter steigern und die Dynamik des Wachstums 
erhöhen. Nach einer Steigerungsrate von 1,9% zum ersten Halbjahr stiegen die 
Umsätze im dritten Quartal um 3,4% gegenüber dem Vorjahresquartal. Nach neun 
Monaten ergibt dies eine Steigerung von insgesamt 2,4% und einen Umsatz von 86 
Mio. Euro nach 84,0 Mio. Euro im Vorjahreszeitraum. Auch alle Ertragskennzahlen 
konnten gegenüber dem Vorjahr verbessert werden.  
 
Bei den einzelnen Konzepten stiegen die Umsätze von HairExpress um 10,9% von 
11,0 Mio. Euro auf 12,2 Mio. Euro. Auch Super Cut erwirtschaftete einen 
Umsatzzuwachs von 3,0% auf 13,9 Mio. Euro nach 13,5 Mio. Euro im Vorjahr. Das 
neu eingeführte Konzept TOP TEN erwirtschaftete mit jetzt 12 Salons 1,2 Mio. Euro. 
Die Erlöse bei essanelle – Ihr Friseur gingen von 52,7 Mio. Euro auf 51,7 Mio. Euro 
zurück. Die Salons von Jürgen Tröndle erwirtschafteten Umsätze in Höhe von 3,5 Mio. 
Euro nach 3,8 Mio. Euro im Vorjahr. In den Beauty Hair Shops, die den Verkauf 
friseurexklusiver Produkte betreiben, stiegen die Umsätze um rund 36,4% von 2,2 
Mio. Euro auf 3,0 Mio. Euro.  
 
Die Ertragskennzahlen liegen auch nach neun Monaten weiter über den 
entsprechenden Vorjahreswerten. So stieg das EBITDA (Ergebnis vor 
Abschreibungen, Zinsen und Steuern) um 9,0% von 6,9 Mio. Euro auf 7,5 Mio. Euro. 
Das Vorsteuerergebnis verbesserte sich um 19,4% von 3,1 Mio. Euro auf 3,7 Mio. 
Euro und der Neunmonatsüberschuss stieg um rund 20,4% von 1,8 Mio. Euro auf 2,2 
Mio. Euro.  
 
 
 
 
 



 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
Uwe Grimminger, Vorstandsvorsitzender des Unternehmens: „Unsere Ergebnisse 
nach neun Monaten können sich sehen lassen. Wir verzeichnen Umsatz- und 
Ertragswachstum und gehen davon aus, dass dies auch die Tendenz für das 
Gesamtjahr wiedergibt. Mit einem starken Weihnachtsgeschäft sollten wir zumindest 
im vierten Quartal die angestrebte Wachstumsmarke von 5% erreichen. Dies zeigt, 
dass wir grundsätzlich auf dem richtigen strategischen Weg sind und werden diesen in 
2007 mit voller Kraft fortsetzen.“ 
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