
Ertragskennzahlen 2005 erneut verbessert

Positiver Auftakt in das Geschäftsjahr 2006

50 Salon-Neueröffnungen und Umsatzwachstum geplant
Düsseldorf, 9. Mai 2006 – Die Essanelle Hair Group AG konnte die positive Entwicklung des Vorjahres auch im Geschäftsjahr 2005 weiter fortsetzen. Nach HGB-Rechnungslegung verbesserte sich das Vorsteuerergebnis im Vergleich zum Geschäftsjahr 2004 um 44% auf 2,6 Mio. Euro. Der Jahresüberschuss stieg zum Geschäftsjahresende 2005 um 53% auf 2,3 Mio. Euro (2004: 1,5 Mio. Euro). Auch auf Basis der erstmalig angewendeten IFRS-Rechnungslegung konnte die Essanelle Hair Group sowohl das Vorsteuerergebnis mit 4,3 Mio. Euro (Vorjahr: 3,5 Mio. Euro) als auch den Jahresüberschuss mit 2,6 Mio. Euro (Vorjahr: 2,0 Mio. Euro) gegenüber dem Vorjahr verbessern. 

Vorstand Achim Mansen: „Mit einem EBITDA in Höhe von 10,1 Mio. Euro belegen wir zusätzlich unsere Liquiditätsstärke. Auf dieser Basis können wir die Finanzierung des von uns geplanten Wachstums optimal gestalten.“

Beim Umsatz erwirtschaftete das Unternehmen auf Konzernebene 2005 rund 113,5 Mio. Euro (2004: 114,7 Mio. Euro). Bei den Konzepten überzeugten vor allem Super Cut, das im Jahr 2005 eine Umsatzsteigerung von 3,9% auf 18,5 Mio. Euro erwirtschaftete, aber auch die Beauty Hair Shops, die mit dem reinen Verkauf von friseurexklusiven Produkten ihren Umsatz um rund 23% auf 3,2 Mio. Euro steigern konnten. Darüber hinaus wurden 2005 die ersten Salons des neuen Konzepts TOP TEN eröffnet. Diese auf junge und preissensible Kunden zugeschnittene Marke soll in den kommenden Jahren maßgeblich zum Wachstum der Essanelle Hair Group beitragen. 

Positiver Start ins Geschäftsjahr 2006

Das laufende Geschäftsjahr begann für die Essanelle Hair Group ebenfalls positiv. Uwe Grimminger, Vorstandsvorsitzender des Unternehmens: „Wir werden im ersten Quartal über dem Umsatz des Vorjahres liegen und zeigen damit den gewünschten positiven Start. Diese Entwicklung soll sich im Gesamtjahr fortsetzen.“ 

Für 2006 plant die Essanelle Hair Group, den im Vorjahr eingeschlagenen Wachstumskurs beizubehalten. So sollen insgesamt 50 neue Salons eröffnet werden und der Konzernumsatz um 5-10% wachsen. Bei den Ertragskennzahlen strebt das Unternehmen mindestens ein Vorsteuerergebnis auf Vorjahresniveau an. 
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